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Pressemeddelelse, Koble ApS, 3. juni 2025 

Koble ApS sæ,er strøm 1l partnernes strategiarbejde med 
ny ansæ,else 
I en travl hverdag, hvor fokus er på den daglige drift, kan det være svært for installatørvirksomheder at 
afsætte tid og ressourcer til udformning og eksekvering af en nedskrevet strategi. Dét vil det multi-lokale 
installatørpartnerskab Koble ApS nu ændre på med ansættelsen af forretningsudvikler Jeppe Fuhlendorff. 

Installatørpartnerskabet Koble ApS er siden grundlæggelsen i starten af 2023 vokset til nu at omfatte 15 
installatørvirksomheder med en samlet årlig omsætning på knap 600 mio. kr. Partnerskabet har som et af 
sine mål at løfte alle partnervirksomheder via bl.a. kompetenceudvikling, fælles indkøbsaftaler og 
professionaliseret markedsføring – og nu også et fælles fokus på partnervirksomhedernes strategiarbejde.  

- Det er en kendt sandhed, at virksomheder, der arbejder målrettet med strategi, ofte klarer sig bedre end 
andre virksomheder på en lang række parametre. Men en lige så kendt sandhed, at det kan være svært at 
afsætte ressourcer til strategiarbejdet i en travl hverdag, hvor emner som rekruttering, ESG, daglig ledelse 
og ikke mindst servicering af kunder fylder hver eneste arbejdsdag. Derfor ønsker vi fra Kobles side at give 
vores partnervirksomheder mulighed for at trække på en fælles specialistressource, der kan understøtte 
netop dette vigtige strategiarbejde, siger CEO i Koble ApS, Michael Hemicke. 

Koble ApS har derfor pr. 2. juni 2025 ansat forretningsudvikler Jeppe Fuhlendorff, som kommer med solid 
erfaring inden for strategieksekvering, forretningsudvikling og projektledelse, senest fra Cryos 
International.  

- Det er et grundlæggende mantra for Koble ApS, at vores partnervirksomheder får lov at fortsætte stort set, 
som de er, når de bliver partner hos os. Vores opgave er at løfte dem på de punkter, hvor de kan blive endnu 
stærkere, eller hvor der gemmer sig nye potentialer. I dette tilfælde giver vi virksomhederne adgang til en 
ressource, som kan bidrage med tiden til at løfte blikket fra driften, lave en strategianalyse og udmønte den 
i en målrettet strategi – og som ligeledes kan hjælpe med at sætte struktur på de udviklingsidéer, som vi 
véd, de enkelte direktører går med, og omsætte dem til strategiske handlingsplaner. Dermed styrker vi på 
den ene side de ting, virksomhederne er særligt gode til, og på den anden side giver vi dem mulighed for at 
føre nye ambitioner og drømme ud i livet, siger COO i Koble ApS Anders Colding.  

En kærkommen specialistressource 
Hos Koble-partneren Strandby El-teknik A/S hilser administrerende direktør Tonny Stordal Johansen 
initiativet velkommen. 

- Vi har løbende udvidet virksomheden gennem opkøb og etablering af specialiserede underafdelinger, så vi 
i dag dækker over tre CVR-numre og to selvstændige brands – og derfor i princippet også har brug for tre 
forskellige strategier, som naturligvis skal spille sammen og udnytte de synergier, der er mellem de 
forskellige selskaber. Det kræver et kæmpe benarbejde at afdække hver enkelt afdelings potentialer, 
styrker, svagheder osv. – og ikke mindst at skabe det forkromede overblik, der gør det muligt at formulere 
målrettede strategier, der både løfter hvert enkelt underselskab og Strandby El-teknik A/S som helhed. 
Derfor er det meget værdifuldt for os, at Koble ApS nu kan hjælpe med at understøtte den opgave. Både 
rent ressourcemæssigt, men også i kraft af, at vi får tilført en faglig ekspertise og et objektivt blik på vores 
forretning, som kan give helt nye indsigter – og måske åbne nye forretningsmæssige døre for os, siger han.  
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Det løbende strategiarbejde vil desuden blive underbygget af kompetenceudvikling på de 
uddannelsesdage, som alle virksomhedernes ledere og direktører deltager i i regi af Koble ApS’ 
uddannelseskoncept, Koble Akademi. Dermed sikrer Koble ApS, at det nye strategiarbejde bliver solidt 
forankret i de enkelte virksomheder, så de nye strategier kan blive omsat til værdiskabende handling i 
virksomhedernes fremtidige udviklingsrejser.  

 

For mere information, kontakt: 

Michael Hemicke, CEO, Koble ApS, tlf. 21 34 30 97, e-mail: michael.hemicke@koble.dk 

Anders Colding, COO, Koble ApS, tlf. 23 26 88 11, e-mail: anders.colding@koble.dk  

 

FAKTA 

Om Koble: 

Koble er et stærkt fællesskab af solide, velfungerende og visionære el-installatørfirmaer over hele Danmark. 
I partnerskabet forenes styrken ved at være mange med den enkelte virksomheds stærke værdier, høje 
faglighed og lokale forankring.  

Som partner i Koble får virksomhederne adgang til en række synergier, ressourcer og fælles indsatser, som 
kan styrke deres arbejdsmetoder, kompetencer og kendskabsgrad – til fordel for såvel virksomhederne selv 
som deres kunder rundt om i landet. 

Koble ApS består i dag af 15 driftsvirksomheder, ca. 470 medarbejdere og har en samlet omsætning på ca. 
600 millioner kroner.  

Læs mere på www.koble.dk 
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