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Pressemeddelelse, Koble ApS, 27. juni 2025 

”Med et salg kan vi fastholde de gode 
medarbejdere” 
Rekruttering og fastholdelse af dygtige medarbejdere er en udbredt udfordring i installatørbranchen, hvor 

kampen om medarbejdere er hård. I Horsens håber Per Guldahl, at salget af Guldahl ApS til 

installatørpartnerskabet Koble ApS kan gøre det nemmere for ham at holde på virksomhedens dygtige og 

ambitiøse medarbejdere. 

Per Guldahl har stået i spidsen for Guldahl ApS de seneste 20 år, og virksomheden er løbende blevet 

udvidet med ca. en medarbejder om året, så den i dag tæller 20 medarbejdere med specialer inden for el, 

køleteknik og ventilation, herunder varmepumper og solceller. Virksomheden servicerer både private og 

erhvervskunder i Midtjylland bl.a. som servicepartner for Nilan.  

Bliver en del af et stærkt, engageret fællesskab 
Per Guldahl har de seneste år afsøgt forskellige muligheder for generationsskifte eller salg af virksomheden 

i en form, hvor virksomhedens medarbejdere, værdier og kunder kunne sikres bedst muligt. Hans 

oprindelige plan var at sælge til en virksomhed nogenlunde på størrelse med Guldahl ApS, men efter en 

samtale med direktøren i en af de øvrige partnervirksomheder stod det klart for ham, at det større Koble-

partnerskab kunne være den optimale løsning for både ham og virksomheden.  

- Umiddelbart tænkte jeg, at Koble var for stort til en virksomhed som os, men med det setup, de har, hvor 

virksomhederne fortsætter som selvstændige enheder, er dette partnerskab win-win for alle. Virksomheden 

fremtidssikres, og vi kan tilbyde vores medarbejdere og kunder en række nye fordele. Og som noget særligt 

indebærer salget, at jeg geninvesterer i Koble ApS. Det betyder, at selv om vi har solgt vores virksomheder, 

har alle direktører i Kobles partnervirksomheder stadig ”hånden på kogepladen”. Dermed arbejder vi for et 

fælles mål om både at styrke og udvikle vores egne virksomheder og samtidig styrke Koble ApS som helhed. 

Vi deler tankegangen om, at det, der gavner de enkelte virksomheder, gavner Koble – og det ser jeg meget 

frem til både at kunne bidrage til og få udbytte af, siger Per Guldahl. 

Fastholdelse af medarbejdere på den lange bane 
Per Guldahl ser en række forretningsmæssige fordele ved at blive en del af en større paraplyorganisation, 

men det er ligeledes vigtigt for ham, at Koble ApS kan være en vej til at fastholde de dygtige og erfarne 

medarbejdere, han har i Guldahl ApS.  

- Der er rift om de dygtige medarbejdere i branchen, og det er vigtigt for mig, at vi kan fastholde vores 

nøglemedarbejdere, herunder vores tre dygtige afdelingsledere. I og med, at vi bibeholder vores nuværende 

identitet og organisation, kan vi også bibeholde de gode arbejdsvilkår og rammer, vi har skabt for vores 

medarbejdere. Men samtidig kan vi give dem adgang til en række tværgående medarbejderfordele, fx 

kurser og videreuddannelse og adgang til et stort netværk af kolleger over hele landet, de kan sparre og 

erfaringsudveksle med. Dermed kan vi give vores medarbejdere endnu bedre arbejdsforhold i hverdagen – 

og hermed tilbyde dem en god arbejdsplads både på den korte og den lange bane, også når jeg på et 

tidspunkt ikke er i virksomheden længere.  
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Vigtigt med det rette værdimatch 
Hos Koble ApS glæder man sig til at få Guldahl ApS med i fællesskabet – både som næste formelle skridt i 

etableringen af en lokalregion i Midtjylland, men også som en partner med fokus på at bidrage til 

fællesskabet.  

- Guldahl ApS med Per Guldahl i spidsen har værdierne på rette sted. Det er vigtigt for os, at de partnere, vi 

optager, går ind i Koble ApS med en intention om at bidrage til fællesskabet, så vi løfter hinanden i flok – og 

der passer Per Guldahl og hans team rigtig godt ind. Når vi etablerer os i en ny region, har vi fokus på helt 

fra start at få skabt et godt og velfungerende samarbejde på tværs mellem partnerne, og vi tror på, at 

Guldahl ApS bliver en værdifuld medspiller i den proces i Midtjylland, siger COO i Koble ApS, Anders Colding.  

 

 

For mere information, kontakt: 

Per Guldahl, direktør for Guldahl ApS, tlf. 20 81 79 85, e-mail: per@guldahl.dk  

Anders Colding, COO, Koble ApS, tlf. 23 26 88 11, e-mail: anders.colding@koble.dk 

 

Fakta: 

Om Koble: 

Koble er et stærkt fællesskab af solide, velfungerende og visionære el-installatørfirmaer over hele 

Danmark. I partnerskabet forenes styrken ved at være mange med den enkelte virksomheds stærke 

værdier, høje faglighed og lokale forankring.  

Som partner i Koble får virksomhederne adgang til en række synergier, ressourcer og fælles indsatser, som 

kan styrke deres arbejdsmetoder, kompetencer og kendskabsgrad – til fordel for såvel virksomhederne selv 

som deres kunder rundt om i landet. Samtidig bibeholder de deres nuværende brand, organisation og 

lokale forankring.  

Læs mere på www.koble.dk  

 

Om Guldahl ApS: 

Guldahl ApS er en professionel leverandør af løsninger indenfor el, køl, ventilation, varmepumper og 
solceller. Virksomheden har mere end 35 års historie i installationsbranchen, siden 2005 under navnet 
Guldahl, og løfter opgaver indenfor det private, det offentlige og erhverv, herunder også hoved- og 
totalentrepriser. 
 
Guldahl ApS har hjemme i Horsens og har i dag 20 ansatte og servicerer private og erhvervskunder i 
Midtjylland. Den primære kundegruppe er almennyttige boligforeninger, det offentlige og restaurations-, 
industri- og produktionsbranchen. 
 
Læs mere på www.guldahl.dk   
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